
JAK MIEĆ WIĘCEJ CZYTELNIKÓW, 
WIDZÓW I KLIENTÓW.  

BIZNES MASTERCLASS 



NIE MAM POMYSŁU  NA CZYM ZARABIAĆ

MAM POMYSŁ, ALE NIE MAM CZASU SIĘ TYM ZAJĄĆ

MAM POMYSŁ, ALE NIE MAM MOTYWACJI BY SIĘ TYM ZAJĄĆ

MAM POMYSŁ, ALE NIE WIEM JAK TO ZAPLANOWAĆ, ZROBIĆ I SPRZEDAĆ.

MAM POMYSŁ, ALE NIE WIEM CZY KTOŚ TO KUPI
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NIE MAM BAZY POTENCJALNYCH KLIENTÓW

NIE LUBIĘ SPRZEDAŻY, KRĘPUJE MNIE TO

MAM PRODUKT/USŁUGĘ, ALE NIE CZUJĘ SIĘ MOCNY W SPRZEDAŻY 

MAM POMYSŁ, ALE NIE WIEM JAK TO WSZYSTKO ZAPLANOWAĆ, ZROBIĆ I SPRZEDAĆ.

NIE MAM ZASIĘGÓW I NIE WIEM JAK DOTRZEĆ DO KLIENTÓW

MAM PRODUKT/USŁUGĘ, ALE KONKURENCJA JEST ZA DUŻA
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PATRZY, CZY POST JEST LUBIANY

PATRZY CZY JEST KOMENTOWANY

CZY JEST UDOSTĘPNIANY

JAK BARDZO LUBI CIĘ CZYTELNIK

JAK BARDZO JESTEŚ INTERESUJĄCA DLA 
NIEGO

… BLA BLA BLA. WIEDZĄ WSZYSTKO LEPIEJ. I 
JUŻ. 



BYWAJĄ   JEDNORAZOWE

SĄ STAŁE I BUDUJĄ   SILNIEJSZĄ WIĘŹ

INTERAKCJE

RELACJE



ZACZYNA SIĘ TAM, GDZIE 
PRZESTAJESZ MYŚLEĆ O SOBIE, A 

ZACZYNASZ O ODBIORCY 

SKUTECZNOŚĆ 



KORZYŚĆ 
 

CO MASZ DO ZAOFEROWANIA? 

W JAKIEJ DZIEDZINIE POSIADASZ WIEDZĘ? 

CZEGO MOGĘ SIĘ OD CIEBIE NAUCZYĆ? 

CZYM MNIE ROZBAWISZ? 

W JAKI SPOSÓB MNIE ZAINSPIRUJESZ? 



KORZYŚĆ 
 

DAJ LUDZIOM POWÓD, BY DO CIEBIE WRACALI



ZASKOCZENIE

WSTRĘT

STRACH ZŁOŚĆ

SMUTEK

SZCZĘŚCIE



RELACJE

PUBLIKACJE 

SĄ PROGRESEM

IDEA 

MUSI BYĆ WSPÓLNA

OBECNOŚĆ 

KONSTANTA

EMOCJE 

BUDUJĄ WSZYSTKO



RELACJE AKTYWNOŚĆ 



NIE CZEKAJ 
CZEKANIE TO JEDNA Z NAJWIĘKSZYCH GŁUPOT POPEŁNIANAYCH PRZEZ INFLUENCERÓW



NIE CZEKAJ 
BO NIKT CIĘ NIE SZUKA



RELACJE

PUBLIKACJA 

CZY W JAKIŚ SPOSÓB BUDUJE MI ZASIĘGI?

RELACJE 

CODZIENNIE JEDNA NOWA OSOBA

OPINIA 

JEST  TYM, CZEGO POTRZEBUJĄ MOI ODBIORCY. WYRAŻĘ JĄ. EMOCJAMI.

WIEDZA 

CO NAJMNIEJ RAZ W TYGODNIU POŚWIĘCĘ JEDNĄ GODZINĘ WYŁĄCZNIE NA NAUKĘ

LEAD MAGNET 

STWORZĘ TO, CO BĘDZIE PRZYCIĄGAŁO DO MNIE LUDZI



RELACJE V



NAWYK





CODZIENNA 
PUBLIKACJA

CODZIENNIE  
JEDEN NEWS

CODZIENNIE 
JEDNA STRONA

CODZIENNIE 
STORIES

CODZIENNIE  
JEDNA LEKCJA

CODZIENNIE 
JEDNA 

ZNAJOMOŚĆ

CODZIENNA 
PRASÓWKA

RAZ W 
TYGODNIU 

NEWSLETTER

ZACZYNAM 
O STAŁEJ 

PORZE

1 GODZINA 
DLA MNIE

CO JESTEŚ W 
STANIE ROBIĆ 
REGULARNIE?



BĄDŹ Z TYMI, 
KTÓRZY DAJĄ CI 

WSPARCIE

SKUP SIĘ NA 
TYM, CO 

SPRAWIA CI 
RADOŚĆ

MAŁYMI 
KROKAMI, ALE 
ZAWSZE DO 

PRZODU

ZNAJDŹ 
POWÓD, DLA 

KTÓREGO 
CHCESZ TO 

ROBIĆ

A JEŚLI SIĘ NIE 
UDA…

TO 
SPRÓBUJESZ 
JESZCZE RAZ.



WYZNACZASZ PIERWSZY DZIEŃ

TO NIE JEST PIERWSZY 
DZIEŃ PRACY

TO NIE JEST NOWE 
ZOBOWIĄZANIE

TO NIE JEST „MUSZĘ”

TO DZIEŃ, 
KTÓREGO NIE 
MOŻESZ SIĘ 
DOCZEKAĆ.



KONIEC LEKCJI 6.
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